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ПУТЕВОДИТЕЛЬ ПО СДЕЛКАМ

ПОСТАВКА. ПОСТАВЩИК

4.3. Условие договора поставки о выплате покупателю премии (бонуса) (информация для поставщика)

В силу п. 4 ст. 421 ГК РФ стороны вправе включить в договор любые условия, не противоречащие закону или иным правовым актам. Следовательно, в договоре поставки можно предусмотреть положение о выплате премии покупателю за выполнение определенных условий договора (например, достижение объема закупок за конкретный период, приобретение определенного количества товаров и т.п.). Премия может выплачиваться как деньгами, так и иным имуществом (например, путем предоставления части товара без оплаты).

--------------------------------
Формулировка договора в этом случае может быть следующей:
"Поставщик выплачивает покупателю премию в размере ___ руб. в следующих случаях...
При этом премия выплачивается в следующем порядке..."
--------------------------------

Относительно вознаграждения по договору поставки продовольственных товаров отметим следующее.
Соглашением сторон такого договора может предусматриваться включение в его цену вознаграждения. Оно выплачивается покупателю, осуществляющему торговую деятельность, в связи с приобретением им у поставщика, осуществляющего поставку продовольственных товаров, определенного количества продовольственных товаров. Размер указанного вознаграждения согласовывается сторонами, включается в цену договора и не учитывается при определении цены продовольственных товаров (ч. 4 ст. 9 Федерального закона от 28.12.2009 N 381-ФЗ "Об основах государственного регулирования торговой деятельности в Российской Федерации").
Совокупный размер такого вознаграждения и платы за оказание услуг по продвижению товаров, логистических услуг, услуг по подготовке, обработке, упаковке данных товаров, иных подобных услуг не может превышать 5 процентов от цены приобретенных продовольственных товаров без учета суммы НДС, предъявленной поставщиком к оплате покупателю (в отношении подакцизных продовольственных товаров также без учета суммы акциза) (ч. 4 ст. 9 Федерального закона от 28.12.2009 N 381-ФЗ).

4.3.1. НДС у поставщика при выплате покупателю премии (бонуса)

Выплата (предоставление) покупателю премии за выполнение определенных условий договора поставки товаров (в том числе за приобретение определенного объема товаров) не уменьшает налоговую базу по НДС. Исключением из этого правила являются случаи, когда уменьшение стоимости отгруженных товаров на сумму выплачиваемой покупателю премии предусмотрено договором поставки (п. 2.1 ст. 154 НК РФ).
При уменьшении стоимости отгруженных товаров на сумму предоставленной премии поставщик выставляет покупателю корректировочный счет-фактуру не позднее пяти календарных дней считая со дня составления первичного документа, подтверждающего согласие (факт уведомления) покупателя на изменение стоимости отгруженных товаров (абз. 3 п. 3 ст. 168, п. 10 ст. 172 НК РФ). Причем поставщик вправе составить единый корректировочный счет-фактуру по всем поставкам в адрес одного покупателя (пп. 13 п. 5.2 ст. 169 НК РФ).

Внимание! Поставщик, применяющий форму универсального передаточного документа (далее - УПД), при уменьшении стоимости отгруженных товаров на сумму предоставленной премии изменения в УПД не вносит. Поскольку исправлять первоначальные первичные учетные документы, к которым относится и УПД, в соответствии с обычаями делового оборота не требуется. В этом случае поставщик не освобождается от составления корректировочного счета-фактуры. Такой вывод следует из анализа разъяснений ФНС России, приведенных в Письме от 24.01.2014 N ЕД-4-15/1121@ (п. 1).

Отметим, что премия (вознаграждение) за выполнение объема закупок продовольственных товаров не изменяет цену товара вне зависимости от условий договора. Это объясняется тем, что в ч. 4 ст. 9 Федерального закона от 28.12.2009 N 381-ФЗ сказано, что соглашением сторон договора поставки может предусматриваться включение в цену договора вознаграждения, выплачиваемого поставщиком покупателю в связи с приобретением им определенного количества продовольственных товаров. Размер указанного вознаграждения не учитывается при определении цены продовольственных товаров. Таким образом, договор поставки продовольственных товаров не предусматривает изменение их цены в связи с выплатой премии (вознаграждения) покупателю. Соответственно, основания для уменьшения налоговой базы у поставщика данных товаров отсутствуют.

[image: ] См. дополнительно:
- как поставщику учесть предоставленные бонусы и премии при расчете НДС.

4.3.1.1. НДС у поставщика при передаче товара в качестве премии (бонуса)

Пленум ВАС РФ в Постановлении от 30.05.2014 N 33 (п. 12) разъяснил: передача налогоплательщиком контрагенту товаров в качестве дополнения к основному товару (в том числе в виде бонуса) без взимания с него отдельной платы подлежит налогообложению как передача товаров на безвозмездной основе, если только налогоплательщиком не будет доказано, что цена основного товара включает стоимость дополнительно переданных товаров и исчисленный с основной операции налог охватывает и передачу дополнительного товара.
Позиция о том, что предоставление товара в качестве бонуса рассматривается как безвозмездная передача товара, приведена в Письме УФНС России по Московской области от 30.03.2005 N 21-27/26431 (п. 2). Следовательно, у поставщика возникает обязанность исчислить и уплатить в бюджет НДС исходя из рыночной стоимости бонусного товара (пп. 1 п. 1 ст. 146, п. 2 ст. 154 НК РФ).
В то же время по данному вопросу возможна иная точка зрения, которая заключается в следующем. Премия (бонус), предоставляемая покупателю путем передачи дополнительного количества товара, фактически изменяет цену отгруженного товара, поскольку за ту же сумму покупатель получает большее количество товара. Следовательно, бонус можно рассматривать как одну из форм торговых скидок. Соответственно, предоставление бонусного товара влечет корректировку в сторону уменьшения налоговой базы по НДС и суммы НДС, исчисленной поставщиком с выручки от реализованного ранее покупателю товара. Кроме того, в связи с передачей бонусного товара поставщик обязан начислить НДС в общеустановленном порядке (пп. 1 п. 1 ст. 146, п. 1 ст. 154, пп. 1 п. 1 ст. 167 НК РФ).
Отметим, что выплата (предоставление) поставщиком товаров их покупателю премии (поощрительной выплаты) за выполнение покупателем определенных условий договора поставки товаров, включая приобретение определенного объема товаров, не уменьшает налоговую базу по НДС. Исключением из этого правила являются случаи, когда уменьшение стоимости отгруженных товаров на сумму выплачиваемой (предоставляемой) покупателю премии (поощрительной выплаты) предусмотрено договором поставки (п. 2.1 ст. 154 НК РФ). Поскольку в п. 2.1 ст. 154 НК РФ речь идет только о выплате, то применение этой нормы в случае предоставления покупателю бонуса (премии в натуральной форме) может привести к спорам с налоговыми органами.

4.3.2. Налог на прибыль у поставщика при выплате покупателю премии (бонуса)

Сумма премии, выплаченной (предоставленной) покупателю вследствие выполнения определенных условий договора, в частности достижения объема покупок, учитывается поставщиком в составе внереализационных расходов согласно пп. 19.1 п. 1 ст. 265 НК РФ при условии, что премия предусмотрена договором поставки и ее предоставление не приводит к изменению цены единицы товара. Такие разъяснения даны, например, в Письмах Минфина России от 26.08.2016 N 03-03-07/49936, от 17.08.2012 N 03-03-06/1/414, УФНС России по г. Москве от 25.10.2012 N 16-15/102393@. На основании пп. 19.1 п. 1 ст. 265 НК РФ признается и вознаграждение, выплачиваемое в соответствии с ч. 4 ст. 9 Федерального закона от 28.12.2009 N 381-ФЗ. Это обусловлено тем, что оно тождественно премии, выплаченной (предоставленной) поставщиком покупателю вследствие выполнения определенных условий договора, в частности достижения объема покупок. Данные разъяснения содержатся, например, в Письме Минфина России от 10.04.2015 N 03-07-11/20448. Они основаны на прежней редакции ч. 4 ст. 9 Федерального закона от 28.12.2009 N 381-ФЗ. Вместе с тем, несмотря на изменения редакции ч. 4 ст. 9 Федерального закона от 28.12.2009 N 381-ФЗ, подход, изложенный в приведенных разъяснениях, по нашему мнению, применим и сейчас.
При применении в налоговом учете метода начисления указанный расход признается на дату подписания соответствующих документов (пп. 3 п. 7 ст. 272 НК РФ).
Исключением из этого правила являются премии, которые по условиям договора поставки изменяют стоимость отгруженного непродовольственного товара. Они учитываются в том же порядке, что и скидки.

4.3.2.1. Налог на прибыль у поставщика при передаче товара в качестве премии (бонуса)

В налоговом учете стоимость передаваемого в качестве премии (бонуса) товара признается внереализационным расходом (пп. 19.1 п. 1 ст. 265 НК РФ, Письмо Минфина России от 08.11.2011 N 03-03-06/1/729). Предоставляя такой товар, поставщик стимулирует покупателя на закупку определенного объема товара. Соответственно, расход в сумме стоимости переданного бонусного товара направлен на получение дохода в будущем. Поэтому экономическая обоснованность данного расхода очевидна (п. 1 ст. 252 НК РФ).
В то же время возможна иная точка зрения, согласно которой бонус, предоставленный покупателю путем передачи дополнительного количества товара, можно рассматривать как одну из форм торговых скидок. Это обусловлено тем, что передача бонусного товара фактически приводит к изменению цены товара, отгруженного ранее. В этом случае премия (бонус) учитывается в том же порядке, что и скидки.

4.3.3. Бухучет у поставщика при выплате покупателю премии (бонуса)

Сумма премии (бонуса), предоставляемая покупателю в соответствии с заключенным договором поставки, является расходом по обычным видам деятельности (п. 5 ПБУ 10/99). Указанная сумма отражается по дебету счета 44 "Расходы на продажу" в корреспонденции со счетом 62 "Расчеты с покупателями и заказчиками" (76 "Расчеты с разными дебиторами и кредиторами") (если премия выплачивается денежными средствами) <*>.

	Дебет
	Кредит
	Содержание операций

	44
	62 (76)
	Отражена сумма премии, подлежащая выплате покупателю за выполнение соответствующих условий договора поставки

	62 (76)
	51
	Перечислена премия покупателю



--------------------------------
[bookmark: P59]<*> В том случае, если по условиям договора поставки стоимость отгруженного непродовольственного товара уменьшается на сумму премии, она отражается в бухгалтерском учете в том же порядке, что и скидки.

[image: ] См. дополнительно ситуации из практики.

4.3.3.1. Бухучет у поставщика при передаче товара в качестве премии (бонуса)

Сумма премии (бонуса), предоставляемая покупателю в соответствии с заключенным договором поставки, является расходом по обычным видам деятельности (п. 5 ПБУ 10/99). Указанная сумма отражается по дебету счета 44 "Расходы на продажу" в корреспонденции со счетами 41 "Товары" (43 "Готовая продукция") (если в качестве премии (бонуса) передается товар (продукция)) <*>.

	Дебет
	Кредит
	Содержание операций

	44
	41
(43)
	Отражена фактическая себестоимость товара (продукции), переданного в качестве премии (бонуса)

	44
(91-2)
	68
	Отражен НДС, начисленный при передаче товара (продукции) в качестве премии (бонуса) <**>

	90-2
	44
	Списаны расходы на продажу



--------------------------------
[bookmark: P83]<*> В том случае, если по условиям договора поставки стоимость отгруженного непродовольственного товара уменьшается на сумму премии, то она отражается в бухгалтерском учете в том же порядке, что и скидки.
[bookmark: P84]<**> В отношении признания в бухгалтерском учете суммы НДС, начисленного при передаче товара (продукции) в качестве премии (бонуса), возможны два варианта. Выбранный вариант учета следует закрепить в учетной политике организации (п. 7.1 ПБУ 1/2008).
Первый вариант заключается в том, что такая сумма НДС может быть учтена в составе расходов по обычным видам деятельности в качестве коммерческих расходов (п. п. 5, 7, 9 ПБУ 10/99). Согласно второй позиции начисленная сумма НДС признается в составе прочих расходов (п. п. 4, 11, 16 ПБУ 10/99). Подробнее о существующих вариантах учета суммы НДС в рассматриваемой ситуации см. в консультации Е.Б. Ильиной.

Путеводитель по сделкам. Поставка. Поставщик {КонсультантПлюс}
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